Oliver Germek
Dipl.-Kaufmann

Head of Marketing and Sales

Mitglied des SCOPAR-Beratergremiums

EXPERTENPROFIL

Direktor Sales Operations und Mitglied der Geschéftsleitung Zentraleuropa (DACH und Osteuropa) eines
globalen Softwareunternehmens

Mitglied der Geschéftsleitung eines internationalen Telekommunikationsanbieters
Vertriebs- und Marketingdirektor eines nationalen Telekommunikationsanbieters
Vertriebsleiter Deutschland eines internationalen Telekommunikationsanbieters
Key Account Manager Telekommunikation.

Griindung und Leitung einer Unternehmensberatung

Studium der Betriebswirtschaftslehre an der FAU Erlangen- Nurnberg Abschluss Diplom Kaufmann

SCHWERPUNKTE & KOMPETENZEN

Operative und strategische Vertriebsoptimierung und -entwicklung
Vertriebscontrolling und —operations
Vertriebsplanung

Unternehmensintegration

PROJEKT- UND BERATUNGSERFAHRUNG (AUSZUG)

Oliver Germek

Fuhrung einer Vertriebsorganisation mit 2.500 Handelsvertretern
Aufbau und Fiihrung einer Vertriebsorganisation mit 500 Handelsvertretern

Aufbau und Fiihrung einer zentraleuropaischen Supportorganisation, einer nationalen Key Account Orga-
nisation und einer AuRendienst- und Telesalesorganisation

Konzeption, Aufbau und Durchfiihrung eines Vertriebscontrollings inklusive dem Aufbau und der Entwick-
lung eines Data Warehouses

Entwicklung und Umsetzung einer strategischen Neupositionierung eines nationalen Telekommunikati-
onsanbieters vom 1-Produkt-Lieferanten zu einem Full Service Provider

Neupositionierung eines nationalen Telekommunikationsanbieters
Einfihrung neuer und Umstellung bestehender CRM Systeme

Konzeption und Umsetzung eines Indirekten Vertriebskanal- und Wholesalekonzepts fiir ein nationales
Telekommunikationsunternehmen

Wettbewerbsanalyse und Strategieentwicklung fiir ein Geschaftsfeld eines globalen Technologiekonzern
Entwicklung eines innovativen Marktmodell fur einen zielgruppenspezifischen Mobilfunk Service Provider

Verschiedene Aufgaben und umfassende Verantwortung bei der Integration von Unternehmen und Un-
ternehmensbereichen in der IT Branche
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